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I Fesia Technology, futuro lider europeo del sector
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Dispositivos medicos para neuro-rehabilitacion
2 productos en el mercado

ISO 13485 y Licencia de fabricacion

8 Proyectos de |+D / Clinicos activos

2025: €6.6M ventas

Creados en 2018 como spin-off de Tecnalia
Donostia

Acuerdos de distribucion en 16 paisese
Representados en mas de 25 paises

8.7 EJCs en 2021
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I Principio de actuacion de la estimulacidn eléctrica funcional (FES)

Aplicar una corriente electrica a una estructura anatomica con el objetivo de provocar una contraccion muscular
coordinada que genere un movimiento funcional ).
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Esta corriente eléctrica se dirige desde el catodo hasta el anodo, estimulando las estructuras deseadas.



Beneficios

en estimulacion eléctrica que resulta en una contraccidon muscular coordinada y genera movimientos

funcionales como caminar o agarrarq).

Multiples beneficios en el tratamiento de las secuelas de |la patologia neurologica:




I A quién esta dirigida

Los beneficios del FES en rehabilitacion han sido ampliamente descritos

en las siguientes

ACCIDENTE CEREBRO-VASCULAR PARALISIS
CEREBRAL
ESCLEROSIS TRAUMATISMO CRANEO-ENCEFALICO
MULTIPLE
LESION v LESIONES NERVIOSAS

MEDULAR PERIFERICAS
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I 2019: Validacion de mercado
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* Llegar a acuerdos es facil, lo dificil es que las ventas empiecen a llegar
* Que los distribuidores sepan utilizar los productos no es suficiente

e Tardaran mas de lo que piensas
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I 2020: Pandemia e ingenieria
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* Conocer al cliente es clave
* El30% de la plantilla es fisio de formacion

e Las exigencias de mercado son mayores que las regulatorias!
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I 2021: La venta
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* Ensefar a utilizar no es suficiente para empezar a vender:
* Cribado de pacientes
e Argumentario economico
e Sistemas de reembolso
* Regulatorias por paises

* Creamos Fesia Academy

e Aduanas!!!l
* Brexit
* Hong Kong
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b 5 lecciones aprendidas en el camino

1. Compensa tus carencias desde el principio.

2. Conocer a tu cliente es clave.

3. Cliente y mercado no es lo mismo.

4. Quiza no sepas tanto sobre tu producto como piensas.
Define pronto tus USPs y contrastalos pronto.

5. Latenacidad y perseverancia son claves para el éxito, pero cuidado, el
mercado siempre tiene la razon. Si necesitas pivotar, pivota.
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